
Détail de l'offre : Commercial Sédentaire - Produits Industriels H/F (CDI)

Recruteur Page Personnel

Ville , Évry-Courcouronnes

Référence 156450314119956197

Titre de l'offre Commercial Sédentaire - Produits Industriels H/F (CDI)

Description de la mission Rattaché au Responsable Service Client en tant que Commercial Sédentaire - Produits

Industriels, votre rôle sera de suivre et de développer un portefeuille clients, mais également

de dynamiser l'action commerciale auprès d'une clientèle BtoB, missions :

À ce titre, vos principales missions seront les suivantes :

 * Développement d'un portefeuille clients qui vous sera confié dès votre arrivée,

 * Fidélisation de vos clients en menant un suivi régulier de satisfaction (suivi des livraisons,

relances des devis, suivi des litiges clients, établissement des avoirs),

 * Prospection de nouveaux clients par de l'appel sortant (relance des clients inactifs, clients

historiques, relance des clients prospectés par le Commercial Terrain)

 * Organisation de manière autonome au sein de votre quotidien, entre le suivi clients et

l'upsell.

 * Rayonnement du Groupe en vous positionnant comme un ambassadeur de la marque,

 * Gestion administrative de votre activité (facturation, relance...).

 * Mission de faire le lien avec les équipes production et logistique basées à l'étranger.

La maîtrise de l'anglais, lu, écrit et parlé est nécessaire.Pour postuler cliquer ici.

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Rémunération 30-40 K /an

Profil Commercial / Vente

Client PAGE PERSONNEL

Localisation Herblay

Description du profil Diplômé d'une formation commerciale (Bac  2 minimum de type DUT/BTS ou école de

commerce) vous justifiez d'au moins une première expérience en tant que Commercial

Sédentaire, Account Manager ou Chargé de Clientèle (stages et alternances acceptés).

Vous connaissez idéalement la vente par téléphone, auprès d'acteurs industriels.

Avant tout, c'est votre tempérament qui fera la différence. Vous êtes dynamique, à l'écoute et

savez créer du lien avec vos clients. Vous êtes proactif, savez être force de proposition et

dans l'anticipation.

La maîtrise de l'anglais est nécessaire.

#vente

Profil Commercial / Vente

Secteur Services

https://www.ygt.fr/

