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Titre de l'offre Responsable Achats H/F

Description de la mission Depuis 1918, Boccard s'est imposé, en France et dans le monde, comme un Ensemblier

Industriel de référence avec 3000 collaborateurs présents dans 30 pays. Boccard est un acteur

majeur dans la conception et la réalisation d'installations industrielles performantes et

innovantes auprès de ses clients issus des marchés industriels de l'Oil & Gas, de l'énergie, du

nucléaire et de la sidérurgie, ainsi que pour les marchés de l'industrie du process comme la

brasserie, l'alimentation, les boissons, la cosmétique et la pharma-biotech.

Au sein de notre Business Area Energy Solutions, la Business Unit Advanced Energies &

Industries, design, construit et met en route des centrales biomasse, d'incinération de déchets

et des unités industrielles dans la chimie (encre, hydrogène, batteries, biocarburant).

Dans le cadre du développement de nos projets dans le domaine des énergies, nous recrutons

à Villeurbanne en CDI un/une :

RESPONSABLE ACHATS H/F

Rattaché(e) à la Business Area Boccard Energy, vous interviendrez sur le management d'une

équipe achats. Vous aurez pour mission principale les achats sur plusieurs projet industriels

d'envergure dans le domaine des énergies renouvelables et de l'hydrogène.

En relation directe avec les chefs de projets, vous prenez en charge les achats sur projets de

type prestations d'ingénierie, fabrication, service de construction et installations et

maintenance et gérerez la logistique liée aux achats ainsi qu'aux expéditions dans un contexte

international.

Vos missions seront les suivantes :

-  Management et construction d'une équipe,

-  Définition et mise en place de la stratégie achats et Make or Buy,

-  Sourcing, consultation, analyse des risques négociation et contractualisation des besoins

dans le respect des règles d'engagement de Boccard et du projet,

-  Prendre en charge les négociation de contrats et partenariats dans un contexte international

(pays de l'est et Asie),

-  Le suivi opérationnel du planning des achats en coordination avec la direction de projet et

les départements inspection et commodity management,

-  Prendre des décisions concernant les Outsourcing / offshoring,

-  L'application de la politique achat (certifications, applications des processus et modes

opératoires) ainsi que de la satisfaction des clients internes/externes et partenaires,

-  La production du reporting mensuel et le suivi des KPI des objectifs achats du projet,

-  Participer à l'atteinte des objectifs sur les projets confiés.

Qualifications 

De formation supérieure Bac +4/5 avec une spécialisation achats vous avez une expérience

significative d'au moins 10 ans dans les achats de projets/ investissements et plus

particulièrement dans le secteur des énergies et de l'industrie. Vous disposez de

connaissances solides sur l'achat pour les projets suivants de même type centrale biomasse,

incinération déchets, centrale de production d'hydrogène, systèmes de traitement des fumées,

turbines de valorisation énergétiques, chaudières et systèmes de combustion industriel,

échangeurs, systèmes (traitement d'eau, aérocondenseur, etc.) que ce soit en France ou à

l'international.

A ce titre vous avez une parfaite maîtrise de l'anglais tant à l'écrit qu'à l'oral.

De bonnes connaissances incoterms et problématiques de logistique internationale est

requise.

https://www.ygt.fr/


Anticipation, capacité relationnelle, aptitude à la négociation et goût du challenge et orienté

résultats sont des atouts essentiels pour réussir votre mission.

Informations supplémentaires 

Chez BOCCARD, tous les talents comptent. Chaque candidature est donc attentivement lue.

Si vous êtes en situation de handicap, n'hésitez pas à nous poser vos questions et à

postuler.Pour postuler cliquer ici.

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Profil Commercial / Vente

Localisation 69100, Villeurbanne

Pays France

Expérience Expérimenté (3-10 ans)

Profil Commercial / Vente

Secteur Economie


